Мастер-класс «Искусственный интеллект в экспортной стратегии предприятия» 14-17.00

Герчикова Елена, бизнес-консультант по вопросам экспортной деятельности предприятий и по вопросам маркетингового аудита, экспортный наставник, федеральный тренер АНО ДПО «Школа экспорта РЭЦ», начальник отдела экономического развития Союза «Торгово-промышленная Палата Саратовской области», директор ЧОУ ДПО «Учебный центр Торгово-промышленной палаты Саратовской области», арбитражный судья Арбитражного Центра при РСПП, к.э.н., доцент.

1. [bookmark: _GoBack]Введение в ИИ: ИИ в экспорте,  текущая ситуация,  тренды.   
2. Выявление ключевых прямых и косвенных конкурентов на целевом рынке
3. Поиск потенциальных  покупателей на целевых рынках
4. Сегментация рынка и поиск рыночной ниши. Портрет покупателя.
5. Формирование ценностного предложения для покупателя
6. Предложение экспортера глазами покупателя. Нейросети как инструмент оценки и доработки.
7. Выбор ценовых стратегических и тактических решений в экспорте.
8. Манипулятивные техники при ведении переговоров о цене с зарубежными партнерами 
9. Разработка структуры бизнес-презентации с использованием нейросети.
10. Визуализация бизнес-презентации с использованием нейросети.
11. Моделирование сложного переговорного процесса с покупателем с использованием нейросети.
12. Составление деловых писем с учетом кросс-культурных  особенностей зарубежных покупателей
13. Альтернативный подход к формированию финансовых условий экспортной сделки с усилением инструментами ИИ. 
14. Оценка экономической эффективности экспортного контракта с помощью ИИ.
15. Оценка влияния отсрочки платежа в экспортных контрактах с использованием ИИ 
16. Количественная и качественная оценка рисков в экспортной деятельности
