Мастер-класс «Техника успешных продаж»

Герчикова Елена, бизнес-консультант по вопросам экспортной деятельности предприятий и по вопросам маркетингового аудита, экспортный наставник, федеральный тренер АНО ДПО «Школа экспорта РЭЦ», начальник отдела экономического развития Союза «Торгово-промышленная Палата Саратовской области», директор ЧОУ ДПО «Учебный центр Торгово-промышленной палаты Саратовской области», арбитражный судья Арбитражного Центра при РСПП, к.э.н., доцент.

При проработке ряда блоков задействуются инструменты искусственного интеллекта.  
1. Техника составления деловых писем и коммерческих предложений с учетом кросс-культурных особенностей покупателей
2. Формирование ценностного предложения на основе различных подходов
3. Продажа через мессенджеры и социальные сети 
4. Подготовка к участию в международных выставочных мероприятиях 
5. Бизнес-презентации в международных продажах.
6. Подготовка к проведению переговоров: информационные, тактические и психологические аспекты.

