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Сервис PANALPA, это:    
 

Интернет-торговля мебелью и предметами интерьера (В2В и В2С) в ЕС через основные маркетплейсы для российских 
юридических лих. Оптимальное комплексное решение, созданное на базе системы автоматизации логистических 

процессов и программы синхронизации торговли.  
 



Panalpa - Analytics: 
 

 Мгновенный расчет возможной цены 
на маркетплейсах в ЕС и транзитного 
срока для поставки любых товаров из 

Росси, с возможностью их 
последующей  продажи по заданной 

расчетной себестоимости «до 
Покупателя». 

Panalpa – Market 
 

 Комплексный сервис по реализации 
товаров на самых популярных 

электронных торговых площадках 
всех стран ЕС:  Amazon, E-bay, OTTO, 

Rakuten, Real, Wayfair и др. 



 КАК РАБОТАЕТ СЕРВИС: 

1.  Анализ стоимости товара в ЕС и сроков доставки для принятия правильного решения. Он-лайн. 
Анализ стоимости товаров в ЕС: https://panalpa.net 

Все страны ЕС: Оптовая и розничная стоимость (Amazon, e-bay и др.) + PNLP Market;   Транспорт и Таможня; Классификатор  
таможенных кодов и пошлин РФ и ЕС; Комиссии интернет-площадок;  НДС стран реализации;  Транзитное время доставки; 

Рекомендации. 
Для клиентов от РЭЦ бесплатно!  

2. Подтверждение стоимости, требования по сертификации и консультация. 
Связь со специалистом сервиса (согласно инструкций на сайте).  

Подтверждение  правильности классификации товара и определение условий по сертификации (при необходимости).  
Консультация.  

3. Определение товаров для выкладки на продажу (AMAZON и Ebay в Германии - первично). Договор. 
Направьте специалисту сервиса по заданной на сайте форме 10 выбранных для торговли товаров. 

Специалист в течении 48 часов проводит анализ потенциала товаров для продажи и подтверждает от 1 до 3 товаров, которые 
будут реализованы с вероятностью 98%. Между компаниями клиента и PANALPA заключается договор.  

 



4. Контакт на оказание услуг по размещению товара, его продвижению и реализации с Panalpa KG. 

Стоимость выкладки: 200 евро/1 артикул. Вероятность успешных продаж выбранных товаров - 98 %.   
Условия выкладки: При условии, что какой либо из размещенных на продажу артикулов не будет продаваться в течении 30 календарных дней с 

момента его размещения, сервис подготавливает очередной товар к выкладке за свой счет! 

Рекламная кампания проводится за дополнительную плату по условиям маркетплейсов.  
Рекламная кампания оплачивается после проведения анализа и согласования плана продвижения с клиентом.  

Комиссия сервиса от продаж: 10% но не менее 15 евро с одной продажи.  
Сервис анализа стоимости в ЕС – бесплатно для всех клиентов от РЭЦ.  

5. Анализ конкурентов, перевод описания и подготовка к выкладке, размещение выбранных товаров на 
маркетплейсах оптовой и розничной торговли в ЕС (Amazon, E-bay, Real, Rakuten, OTTO, Wayfair и др.). *  

Предоставление специалисту «Маркета» необходимых данных для выкладки, подписание договора с сервисом.  
Анализ конкурентов:  выделение показателей успешности, анализ текстов и инфографики, анализ отзывов покупателей; Сбор 

ключевых слов и определение их распределения в текстах и атрибутах товаров; Текст: описание, атрибуты, наименование, 
ключевые фразы -   составляется на основании проведенного анализа; Перевод и вычитка на нем. Язык; Инфографика: 

редакция фото и составление текстов на них для успешных продаж; Размещение товаров на Amazon (De,It,Fr,Es), Ebay (EU) –  
сразу. Каждый последующий месяц: + новый маркетплейс  (в первую очередь Германия и далее во всех остальных странах 

ЕС);  
ДОПОЛНИТЕЛЬНО:  Перевод описания на др. языки;   3-D Рендеры (фото) товара; Адаптация и перевод документации 

(инструкции и др.);  Проверка Покупателей на лояльность; Подготовка документов для разовых оптовых сделок. 



6. Управление и контроль за продажами через персональный личный кабинет. 
Подключение к личному кабинету PANALPA. 

 Контроль по стоимости на маркетплейсах, складским остаткам,  отслеживание за реализацией и взаиморасчетами. 

7. Проведение рекламной кампании в ЕС. 
Утверждение поставленных задач специалисту. 

 Разработка РК,  анализ, запуск, ведение. 

8. Продажа товара 
В момент продажи, поставщик выставляет счет на компанию Panalpa KG и инициирует отгрузку со склада.   

Оповещение о продаже товара осуществляется в личном кабинете и по эл. почте.  

9. Доставка товара до Покупателя со склада продавца, Panalpa - Москва или Panalpa – Бремен (DE). 
Система синхронизирует реализацию поставки и оповещения о движении товара. 

 Клиентское обслуживание на необходимых языках, реализация товаров от компаний сервиса в ЕС, транспорт от Поставщика до покупателя или 
отгрузки со склада Panalpa (Москва, Бремен, Вена), таможенное оформление и логистика по оптимальной цене и срокам, оповещение о 

движении товара, работа с рекламациями и претензиями. 

10. Оплата за товар. 
Утверждение поставленных задач специалисту. 

Оплата производится от Австрийской компании в срок не позднее чем через 3 недели после доставки товара Покупателю в ЕВРО.  



Физ. Лица; 

Продавцы товаров (опт и розница);  

Участники международных выставок;  

Малые и крупные производственные предприятия; 

Интернет – магазины и маркетплейсы; 

Заводы – изготовители; 

Продавцы товаров (опт и розница);  

Малые производители / ремесленники; 

Интернет – магазины и маркетплейсы; 

ЕАЭС ЕС 

Если Вы производитель или профильный продавец товаров ищущий новый рынок сбыта зарубежом.   
Если Вы владелец интернет магазина в ЕАЭС и хотели-бы разместить свои товары к продаже в ЕС. 

Если Вам необходимо быстро получить стоимость реализации торгового проекта на иностранном рынке или рассчитать 
реальную финальную себестоимость импорта.  

Если Вам необходимо реализовать сделку по самым выгодным тарифам от первых рук.  
Проект PANALPA – для Вас!  



ПОЧЕМУ МЫ? 
 

Panalpa, в первую очередь, - команда профессионалов с обширным опытом в сфере международной 
торговли, Логистики, Таможенного оформления и других, сопряженных с ВЭД областей. 
 
   На протяжении долгого времени основным профилем нашей деятельности являлось точное определение 
себестоимости импортных и экспортных проектов на рынках других стран для компаний из ЕАЭС и ЕС, с 
последующей реализацией данных сделок. 
 
  С начала 2016 года мы исследуем на практике торговлю российскими товарами с оптимальными 
методами доставки и таможенного оформления в ЕС. Результатом нашей работы стал программный 
алгоритм, позволяющий оптимально точно, безопасно и быстро сопровождать торговые сделки между 
ЕАЭС и ЕС.  
 
Офисы и склады Panalpa расположены с Москве, Бремене (Германия), Вене (Австрия) и Вильнюсе (Литва). 
 
Воспользуйтесь быстрым, надежным и безопасным сервисом! 
Команда Panalpa!  




